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Професійний профіль
Досвідчений менеджер з продажу з п'ятирічним досвідом роботи у B2B та B2C сегментах. Відмінні навички побудови відносин з клієнтами та досягнення високих показників продажів. Спрямований на досягнення результатів та розширення клієнтської бази.
Освіта
Київський національний економічний університет
Бакалавр з економіки підприємства
Вересень 2015 - Червень 2019
Курси та сертифікати
Курс "Ефективні техніки продажів" - Sales Academy, 2022
Досвід роботи
Менеджер з продажу
ТОВ "Комерс Груп"
Липень 2019 - Теперішній час
· Досягнення 120% плану продажів протягом трьох кварталів поспіль
· Ведення переговорів з клієнтами та укладання довгострокових контрактів
· Аналіз ринку та пошук нових можливостей для збільшення продажів
Навички
· Технічні навички: робота з CRM (Salesforce, HubSpot)
· М'які навички: переговорні здібності, управління часом, вирішення конфліктів
· Інші навички: стратегічне планування, аналітика продажів, презентаційні навички
Проекти та досягнення
Проект "Розширення клієнтської бази"
Ініціював та реалізував кампанію з пошуку нових клієнтів, що призвело до збільшення клієнтської бази на 30% протягом шести місяців.
Додаткова інформація
· Волонтерська діяльність: участь в організації благодійних заходів для місцевої громади
· [bookmark: _GoBack]Сертифікати: "Керування продажами" - Coursera, 2023
